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Una doverosa premessa

���������������������������������������������������������ǡ�����������
������������������� ������������ǡ���������������������������������
������������ǡ������±�������������������������ǡ���������������ǡ�����
diversa dal solito.
��� ������� ǲ����ǳǡ� ���� °� ������������ ��� ���������ǡ� �����ϐ���� ���
��������� ǲ���� �������� ���� �����ǳ� ��� °� ��� ����� ��î� ���������ǡ�
����������������������������������������������������ǣ�°�����������
�����������������������������������������������������Ǥ
��������±������������������������������ǫ�����������������������Ǧ
����������������������������������� ���������������������������
�����ǡ��������������������������������������������������������������
i nostri prodotti e servizi. 
��ǯ������ �����°������� �������������� ������ǡ� �������� ��������Ǧ
�����ǡ��������������������ǣ���������������ϐ�����������������������Ǧ
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���������������������������������������������ϐ����������������������
������ǡ������������������������������������������������ǡ������������
o di persone.
�������ǡ� ���� ��� ���� ��� ��������������� ���� ������ ����������� �±�
����������ǯ��������������������������������������������������������
�������������������ǯ������������ ��� ����������������������������
��������ǡ�������������������������������������������������������
�������������Ǥ
�����������������������������������������������������������������
���������ǡ�������������������ǡ���������������������ȋ���������������
���� ��������� ���Ȍ� °� �������� ���� �� ���� ��� ������� ��� ���������� ����
�������� ����������������������� ��������ǡ������������������������
��������������������������������������ϐ�������������������������Ǧ
mentare le vendite della propria azienda. 
���°���������ǡ��������������������������ǡ������������°������������
��������������������������������������ϐ��������ǡ���������������ǡ�
�������ǡ��������������������������������������������ϐ������ǣ���������
�������������������������ǡ���������������������������ǯ������������
��������������� �����������ǡ��������������������������ϐ�������������
��������������ǡ��������������������������������Ö������������ȋ������
ϐ���������������Ȍǡ����������������������������Ǥ
����°�����������ǲ����������������°������������ǳ���ǲ����������������
°�������� ���� ����������ǳ� ������������������îǡ����������������
�������������������Ǥ���������ǡ�����°ǡ�������������������������������Ǧ
������ǡ���������������������������������Ǥ
��� ����� ����� ����� �����������ǫ� �������� ��� ��������� �����ϐ����
«spartire insieme con altri».1���������ǡ��������ǫ
�ǯ�������������������ǡ�����������������������������ǡ���������������
�����Ö�������������������������������ǲ����������������������ǳǤ
�����������������������������°����������ǡ����������������������

1���������Ǥ��Ȁ�����������Ȁ�����������Ȁ
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�������ǡ�����������������������������������������������������������
������������ǣ��������������������ǡ�������������������ǡ��������������
����Ǥ������������������°����¿��������������������Ǥ
�����������������������������������������������������Ö�����appar-
tiene agli altriǤ���������������������ǯ����������������ǡ��ǯ������������
������������������������������������������������������ǡ������������Ǧ
rizzarli.
������������ ����� ����� ���������� �����ǡ� �������� �� �������� ����
�������� ��������� ���� ��� �������ǡ� �ǡ� ���������� ���� ����������� ����
�������������ǡ�ǲ���������ǳ��������������������ϐ������������Ǥ

�����ϐ�������ǡ

CONDIVIDERE, È DARE FIDUCIA AGLI ALTRI  
E METTERSI IN GIOCO.

�����°� ������� ��� ����������������������������������� ��������ǫ����
�������°�������������������������±����������±�ȋ�����������������
�� ����������������Ȍ� ����������� ȋ�����î� ��������������� ��������
��������Ȍ� ���� ���� ������ ��������������ǡ� ���������� ������ ��� ������
��������������������������������������������������Ǥ
������� ������� �� �����ǡ� ��� ������������ ����� �������Ǥ� ��� ��������
hanno il terrore���������������������������������°������������Ǧ
�����ǡ������������������������������ǲ����������ǳ���������Ǥ
�������������°������������������������������������������������ǡ�����Ǧ
������ ����� ������ ��� ������������ǡ� ���ϐ��������� ��� ��������������
��������°���î���� �������������������������� ��������� ��������Ǧ
��������� ���������� �������������������ǥ��� ������� ������������ǡ�
ecco.
�ǯ������������ǲ�����������������������ǳ��������������������ǯ�����Ǧ
��������������������������������������������������ǡ����������Ǽla 
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gestione guidata dall’egocentrismo in un’impresa commerciale o 
industriale»2.
������������������������ǯ������������������ǯ��������������������
�������������ǣ��������°��������������������������Ǥ�������������������
�����������������������������������������������������������ǯ����
���������������ǡ���������������Ǥ��������������������������������������
�����ǯ��������ǡ���������������������������ǡ�����������������������
������������ǯ���������������ǯ�������������������������������Ǥ
����������������������������������������ǯ°������������������Ȁ���ǡ����
�����������������������������������Ǥ
������������������������������������������������������������ǣ�

Ǽ�ǯ������������������������������������������������������������Ǧ
��� �±� ������ǡ� ��� ϐ������� ����������������� ������������������������
�������������������������ǡ�����������������������������������������
���������������ǡ���������������������������ǽ.3

«Nei confronti di una comunitàǽǤ����������ǯ�����������������ǣ�

CHI FA PERSONAL BRANDING  
SI RIVOLGE A UNA COMUNITÀ,  

GUARDA FUORI, NON GUARDA DENTRO.

�����������������������������������������������ǣ��������°�������ǡ�
��������� �� ��������Ǥ���� ������� �������� �ǯ������ ������������� ���
����� ������� ������ ������������ǡ� ������� ��������� ���� ������� ��
������������������������������°����������������������������������
�����������Ǥ

2����������Ǥ���Ȁ����Ȁ�����̴�����̴�����������
3�������������Ǥ���Ȁ��������Ǧ��������Ǧ�����Ǧ�����������ǦʹǦͲ͸ͲͷǤ����
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��ǯ�������������������������������Ǥ�
������� ������ ������� ���mio������������ ������� ���������� ��� �����
��������°������������������������������������ǣ�����������������������
perché e nella seconda spiego il come.
������������������������������������������������������������
���������ǡ������±�������������������������ǣ�������������������
cosa�������������������perché����������ǫ
��������������ǡ��������������ǡ�°���������������ϐ������ǣ���������°�
�����ǡ���������������������������������������������������°����Ǧ
��������������Ǥ������±�������������������ǡ��������������ǡ����������
������������������Ǥ
���� ������������ ��� ������ ��������������� �������ǡ������±� �¿ǣ� ��� °ǡ�
������������������������������������������������������������������
delle persone.
������ǡ� ������ ������ǡ� ��� ������� ������� �������� �������������
������������������ǡ�������������������������������������������ǡ�
�������������������������������������ǣ�ǲ��ǡ������������������ǫǳǤ

SE CREDI DI SAPERE COME SI FA UNA COSA,  
MA NON SAI COSA DEVI FARE IN PRATICA,  

ALLORA IN FONDO QUELLA COSA NON LA SAI FARE.

����°����������������������������������������ǡ�������������������Ǧ
��������Ǥ���������������������������������������������������������
�����������������������������������ǡ��ǯ����������������������������Ǧ
�������°���������������������������ǣ�����������������ǡ���������
������ǡ�����°�����������������������ǡ�����������������������������
�������������������������������������������Ǥ
�������Ö�������������ǡ� �����������������������������ǡ���������Ǧ
���������������ǡ�����������������������������������������������������ǡ�
����� ����� ��� ������ ȋ���� ���� ������� ��������� ��� ������� ���� ���
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�������Ȍǡ�������������������������������������������������������
����������������������������������������������������������������
���������Ǥ���� ������������������� �������������°� ����������������
����������������������������Ǥ�����°���������ǣ�������������ǡ����
�������������������Ǥ
�ǡ���ϐ���ǡ�����������î�����������ǣ�

VALE LA PENA DI CREARE CONTENUTI  
SOLO NELLA MISURA IN CUI QUESTI  

SIANO UTILI PER QUALCUNO

�������ǡ�������������ǲ�����ǳ�������������������������������������������
��ǯ�����������������������������������Ǥ
��������������������������������ǡ� ������������������������������Ǧ
�������������������������������������ǣ�������������������������°�
�����ǫ
���������������������������������������������ǫ�
���� ����� ��������ǡ� ����� �� ������ǡ� ��� ������� ���� ����� �������ǫ�
��������������������������������������������������������������
�������������������������������������������������������ǫ�
���������������������������������������ǡ�����������������������ǫ
��� ��� ��������� �� ������ ������� �������� °� ��ǡ� ������� �����±� �����
������������������������ǫ
���������������������������������������������������������������
�������������������������������������� ��� �������Ǥ��� ������������Ö�
����������������� ����ǣ� ���� ��ϐ��������ǡ� ��� ��������������� ���Ǧ
����������ǡ� ��ǯ��������� ���� ��� ������ ������������� �� ���
�������Ǣ������� �������������������������ǡ������������� �����������
�������������������������������������������������������������������Ǧ
stire meglio giocando alla Play.
������������������������������Ǩ
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1. Perché aziende e professionisti  
devono essere presenti online

�������°��������������������������������ǣ������±����������������
���������������������������������������������������������������������
��������������������������ǫ
����������������°������������������ǡ������±�������������������
viene posta alle persone sbagliate. 
������ ������ ����� �������� �� ���������� ���� ��� ����������� ����Ǧ
����������������ǡ���������ǡ���������������������������������������Ǧ
���������������������������������������������ǡ�������������ǲ�����ǡ�
���������Ǧ������Ǩǳǡ�����������������ǲ�ǳ�������������������������������
������������������������������Ǥ
�������ǡ������������ǡ���������±ǡ�������������ǡ�����������������������
importante e da te dipendono il lavoro e gli stipendi di tante altre 
�������ǡ���������������������������������������������������������
��������������������������������ǫ



ͳͶ

���������ǡ����������°�������������������������������������������������
�����������������������������������������������������������������
�����������������ǡ������������ǣ�ǲ������������������������������
�������������ǳǤ
��� ������� °� ������������������������ǣ� ��� ���������������ǡ� ���
���������ǡ����������������������������������������������������
����������������������������������������ǡ�°������������������������
�������������������������������������������Ǥ
���������������î���������������ǡ������ǡ������������ǡ�����������������
����� ���� ���������� �������������ǣ� ������� ���� ��� ������ ���� ���
ǲ�������������������ǳ���������������ǡ���������������������������Ǧ
�������ǡ������°�����������������������������������������������������
�������������������������������������������������������������������
giro e scegliere il meglio per sé stessi.
��������ǡ����������������������������ǡ�������������������ǡ�����°���î�
���ϐ�������������������������������������������������������������
���������������������������������Ȁ��������Ǥ�
�������ǡ�����������������������������������������îǤ
���������������������Ö�����������ȋ���������������������������Ǧ
�������������������Ȍ������������������������������ǡ���������������
�ʹ��ȋbusiness to businessȌ������ʹ��ȋbusiness to consumerȌǡ������
�������ǫ
�����������������������������������������������������ǡ�����������Ǧ
���������������������������������ǡ�������������������������ǡ�������Ǧ
�����������������������������������Ǥ
��� ������ ��������� ���� ��ϐ����� ��� ���� ��������� ����� ������ ��� ����ǡ�
�������ǡ������������������������������������ǡ���������ǡ�����Ǧ
nicazione.
���������������������°����������������������������������������Ǧ
����������������ǣ�°�����������������������������������������������
proporre.
������ ���� ��� �������� ��������� ����ǡ� �������ǡ� ������������ ���
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������������������ǫ���ǡ���������������������������Ǩ
������ ���� ��������������� ��������� �� ������������ �� ��������� ���Ǧ
�������������������������������������������ȋ���������Ȍ�������������
��������ǫ
���� ���� ���������� �����������ǡ� ���������� ��� ����������� ����
�������������������������������ǡ����������������������������������Ǧ
blemi.
�������������������������������������������Ƭ��������������������
volta abbia detto: «noi non vendiamo trapani, vendiamo buchi 
nei muriǽǤ�����������������������������������ǡ������������������Ǧ
�����������ǡ������������������������������°ǣ� ǲ�����±� �����������
����������� ��������� ��� ���� ��������ǫ� ������ ����ϐ����� ���
��������ǫǳǤ
�������� ���������������������� ���������������������������������
�����������������������������������������������ǡ��������������Ǧ
������ �������������� ���showrooming��� ��������ȋ�������������Ö�
��������Ȍ��������������������������������������������������������
���������� �������������������îǤ� ��� ����� ���������������������°� ���
�������������ǣ� ����� �����±� ��� �������� ������� ������� ���������
online. 

ͳǤͳǤ������������

������������ �������� ���� ��� ������ǣ� ����� ����������� ���� ���
������������������������������ǡ������������������������������������
���������������������������Ǥ��������������������������������������
���������������������������������ȋ������������������������������Ǧ
�������Ȍ����������������������������Ǥ
�����ǡ� ������ ���� ��� ��������� ������������� ���� ����� ������ ������ ��
������������������� ���� ����������ǡ������������������ ������������
��ϐ��������������� ����������� °� ��� �����������Ǥ� �������������������
���������������������Ǩ



ͳ͸

���Öǥ� ��� ����������� °� �����������ǣ� �ǯ������������� ���������� ����
�����Ǧ������������ϐ������������������������¿���������������������
����ǡ� ������ ������������ ��� ��������� ��� ����� �� ������ ������� �����
����������������������������������������������������������������������
�����������ǣ���������������������������������������ǡ���������������
���������ǲ��������ǥǳ��������ȋ��������������������������������ǨȌ�
ǲ������������������������������ǳǡ���������������������� �ǯ�������
compri le stesse scarpe online.
�¿ǡ� ��� ��� ��ǯ� ���������� ���� ��� ������ǡ���� ��� ������ ��� ���� �������
�������������°�������������ǡ���î������������������������������ǡ�
������������������������î�������ǣ�����������showrooming.
������ ��������� ������� ��������� ���� ����� ����������� �����������
�������� �� ������� ��������� ��� ������� ��������ǡ� ��� �������� ��
�������ǲ������������������������ǳ�����ǡ����������ǡ�����������ǡ�
���������������Ǥ
�����������������������ǡ���������������������������������������������
���������������������������������������������������ǡ���������������
�����������������������ǡ������������������������������������������Ǧ
�������������������������������������������Ǥ��������������������������
�����������������������ǡ������������������������������������������
���������������������������������������ǡ��������������������������
��������������������������������������������������������������ǡ������
������������������������������±�������������ǡ������������ǡ������±�
���ϐ���������îǤ
1� �������ǡ� ������ǡ� ���� °� ��� �������������� �����Ǥ� 1� ���������
�������� ����������� ������� ��� ����� ������������������� ����������
direzione. 
������ �������� ���ǯ�������� ��� ����ǡ� ��� ���� �������� ��� ��� ��������
�����������������Ͷ: 

Ͷ�������������Ǥ���Ȁ����Ǧ�������Ǧ�����Ǧ�����Ǧ��������ǦͲͷʹͻǤ����
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Ǽ��������������� ������������������������� ����������±� ����������ǣ�
��� ���������������������ǲ������ǳ�������������ǡ���������������������
digitalizzazione totale.
���������������������������������������������������ǡ�����������Ǧ
�������������������������������������������������������������solo in 
��������������������������Ǥ
���������������ǯ��������������������������ǡ����������������������Ǧ
����������������������������ϐ��ǣ����������������������� ��������������
��������������������������������ǡ��������������������ǡ�������������Ǧ
����������������Ǥ�
������ ���������� ��� �������ǡ� ��� ǲ�������ǳ� non� ����� ϐ�������� ������Ǧ
������������������� �����������������������������������������������
�������������ǡ������������������������������������������������Ǧ
botizzato.
������������������ ��������� ��� ��������������� °� ��������������
�������������������������������������������������������������ǣ�
�������������������������������������������������������ϐ���Ǥ
���������°��������������������������������������������������������Ǧ
��ǡ� �����������ǡ� �������� ����� �� �����ǣ� �������Ö� ����� ����� ��������
������ ���� �������� ����� �� ��Ö� ������������� ������ ��������ǡ����
�������������������������������������������ǯ�����������������������
local di domani.
��ǲ������ǳ����������������������������������î��������������������Ǧ
���������������������������ǡ����������î�����ǡ�ϐ�������������������Ǧ
���������������������ǡ��������������������������������������������
����������������������������������������������ǡ���������������������ǡ�
������������������one to oneǥ�����������������ǡ�����������Ǥ
�����������ǡ���������������������������ǡ��������������������������Ǧ
�����ǡ���������ǡ�°����������ǽǤ

������������ ���������������������������������������������������
����������������������������������������ǣ������ǡ�������ǡ�������ǡ�
������������������������������������������������������������������
�����������ǡ����������������������������������������������������î�
nemmeno chiamare negozio.
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1��������������������������������������������������������������������
�������������������������������������������������������������
ȋ��������Ȍ���������������������������������������������������������
����������������������ǡ������ϐ������Ǥ

1.2. ROPO

���������������������������������������������������������������ȋ�����
����ʹͲͳ͹����������������������������������ͳͶ������������Ȍǡ��������
��������������������������������������������������� �������ǡ� ���
����������������������������������������Ǥ
��� ������ ����ǯ����� °� ��� ��������� �ǯ�������� ��î� �����ǡ� �������� ��
����������������î����������������������ǣ�����������������������
��������ǡ��������������������������������������������������������¿�
�����ǯ�������������������������������������������������������Ǥ�������
����������������������������������ǥ
������������������������������������������������������ ������Ǧ
��������ǡ����� �����î�	���ǡ��������������������	������	��ǡ��������
�����������������������������������������ǡ�������ǣ�“�����������ǡ�
����������ǡ� ��� ��������������� ��������������������������������
�����������ǯ����ǫ”.
���������������������������������ǡ�������������������������������
�����������������������������ǡ����������������°����������������ǯ��Ǧ
�������������������������������������������Ǥ�
�������������ǡ��������ǡ���������������Ǥ����������������������ϐ����
���������î����������������������������������������������������������
�������������������������ǡ�����������������������ǫ
���� ��� �������� ���� ��������� ��î� ����ǫ� ��� ��� �����ǡ� ����� ���
�������� ����� ���������Ǥ� ������� ��ϐ����������� ���� ������ ���� �����
�������������������������������������������������ϐ�����������������
������������Ǥ���ǡ��������������ǡ������ �������������� ��������������
��� �������� ����� ������ �� ������� ���� ���� ���������� ��� ������ �� ���
�����������������Ǥ
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�������������������ǫ�����������ǡ���������ǡ��������������������î�
��������������������ǯ����ǫ���������������������ǡ�������������
mi dicono che la gente entra in concessionaria con le idee chiaǦ
�������������ǡ������������ǡ�������������������������������������������
��������������������������Ǩ
���������������±������������������������������������������°��������
���¿� ��������������� ������������������������������������������
������������������������ǫ
�����±��������������������ǯ�����������������������������ǡ�����������
��� ������ǡ� ��� ����������������������������� ���������� �¿�����������
���� ����� ǲ��ϐ������ǳ� ������ ����� �����������ǡ� �����±� ���� ����������
����������������� ��� �������������������������ǣ� ������� ��� ��������
�������ǡ��������������������Ǥ
��������������ǯ°������������������������ϐ������ǣ�������� ��������
�������������������������������������������������±����������ǡ�������
�����������ǯ�����ǡ����������������������������������Ǥ����������������
����������ǡ������������������������������������������ǡ���������������
���ǡ������������������������������������������������ǡ���������������
�����ǡ������������������������������Ǥ
�������°�������������������ǡ�������������������������ǲ���������
������ǡ������������ϐ����ǳǡ�����������������������������������ϐ����Ǥ
	���������ǡ�

PER LA PRIMA VOLTA SFIORIAMO IL CUORE 
PULSANTE DI QUESTO LIBRO: LA FIDUCIA.

���������������������������������������������ǡ�����������ϐ�����������
���������������������������������������������������Ǥ
��� ϐ���� ������������� ������������ ����ǡ� ��������� ���� �������������
��������������������ǯ�������Ǥ���ǡ��������������������������ǡ�°�
������ǡ�°��������Ǥ����������������ϐ���������������°���î������ϐ������Ǥ
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��� ����� °� ��� ��������� ���� �������� ��� �������� �� ������� �������
�����±�°�����������������������������������������������������������ǣ�
����������������������������������ϐ������ǡ�����������ǡ�����������
��� ������ �������ǡ� ���� ������� ����� �ǯ������������ ��� ��������
�������������Ǥ

1.3. Essere bravi nel proprio lavoro non basta più

���������������ǡ�������������������������������������ǡ�����ǲ���Ǧ
����������ǳ���������������������������������������������îǤ
���������������������������������°���������������������� ������
�������������������������������ǡ������������������������������ǡ�����
��������� �� ���� �����ǡ� �� ���� ��� ���� ����������� ���� ����������ǡ�
������������������ǡ������������������������������������������ǡ�
������ǡ��������ϐ�����Ǥ
���������������������������������������������������������������
����������������±���Ö�������� ���������������°� ������������ ����±���
������������������������������ǡ�������ϐ������������������������Ȁ
���������°�����������������������������������Ǥ
�����������������������������������������������������������
����Ö��������������������������ϐ���������������������������������
�����������������������������ǡ�����������������������������������
��������������������������������Ǥ
��������������������ϐ�����������������������������������������������
���ǲ����������ǳ������������������������������������������������
davvero. 
����� ������ ���� ������� ��� �������� ��� ������� ���� ��� ������ ����
���������ǣ���Ö����������������������������°����������������������������
letti.
�������������������������������������������°�������������������������
ϐ����������������������������������������������������������Ǥ
���ǯ���������������������������������������°�������������Ǥ
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������������������������������°������������������������ϐ������ǯ����
�����������Ǥ�������������ǡ��������������������������������¿ǡ�������
������������������������������������Ǥ
�ǯ�������� ���� ������ ������� °� ������ ��������ǣ� ��� ��� ������� ���
������������������������������������������������������ǡ��������
����������������������������������Ǥ���������������������ǯ������������
��������������������������������������������ǡ���������������������Ǧ
������ǡ�������������������������ǡ��������������������������������
������������������������������������������������������������������
�����������ǡ����������������������������ǫ
�������ǡ�����������������°�����������������Ǥ�1���������ǡ��������������ǡ�
�����������ǡ������������ǡ������������ǡ�����������ǡ��ǯ�������������ǡ����
��������������������������������ϐ������������������Ǥ
���ǡ�������������ǡ�������������������������������ǫ
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2. Perché tutti stiamo sui social

������������������������������������������������������������������
������ǣ������±�����������������������������������������������Ǥ�����
���������������� �������ǡ�������ǡ� �����ϐ�����������������������������
������������� ����������� �� ���� �� ������ �����Ö� �������������� ���Ǧ
���������ϐ������ǡ�������������������ϐ��������������������������������
comprare.
�����Ö����������°����������������ǡ�����������������������ǡ�����Ǧ
�������������������������������ǡ������������������������������������
��������������ǡ� ������ ���������ǡ����� ���������ǡ� ��� ���ϐ���� ���������
�����������ϐ������������������îǤ
����ǯ°���������������������������������������������������Ǥ�
��������������������������������������ʹ�������������ʹ�����������
���������������Ǥ��������������������������ϐ�������ʹ������������
������������������������������������������������������������������



ʹͶ

ϐ�����Ǥ������������ǣ����������������������°�������������������������
������������������������������ϐ�����������������	�������ȋ������������
�������Ȍǡ�������������������������������������������������������
Word.
����ǯ��������������������������������ʹ�Ǥ�����������������������Ǧ
������ ��� �������� ϐ�����ǡ� ����������������� �������������ǡ� �����
�����������ǡ������ϐ�������������������������������������Ǥ�����������ǡ�
���������������������������������������������������������������
������������������������ʹ�ǡ����������������������������Ǥ
��ǡ������������������������������ǡ����������°���������ǣ������ǯ°��������
�ǯ��ϐ�������������ǫ��������������ǡ���������Ǥ�
���������������������������������������������������ǫ�������������
�������ǡ� ��������Ǥ� �� ��� ������ ���� ��������� ���ǯ°ǫ� ������� ����
�������ǥ���������Ǥ������¿����Ǥ
�����������������������������ǡ�����������������������������������
������ǡ� °� ������ ��� �������ǡ� ��� ���������� ��� ������ ��� ��������� ���
������ǡ���������������������������������������������������Ǥ
��ǡ��������������������������������������������������������������Ǧ
������ǡ�����������������������������������������������ǡ������������
���������¿�����ǫ
�����Ǩ� ���� °� ���������� �������� ���� ��� ������������� ��� ����� �� ����
�������������������������������������������������������������Ǥ�
�����ǡ�������������ǣ��������������������� ����������������ǡ� �������
������ǡ����������������Ǥ
�� ���� ������ ��� �������� ���� ������ǣ� �����±� ��� �������� �������
����������������������������������ǫ

ʹǤͳǤ������������������������������

�����±�������������ǡ���������������������������������������������
����������������������������������������������������ǡ���������
	�������ǫ
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�����	������������ ��������� ��������������� ����������������ǡ�����
�����±� �����������	�������� ������î� ����������ǡ� �ǯ�������Ǥ�������
����� ��������� ������ ���� ��������� ��� �������� ������� �������ǡ� ���
�����ǡ��������������������ǫ
Potrei rispondere senza timore di essere smentito con la colta 
�������������������������������������������������������ͳͻͷͶ�������
���������������î��������������������������������������������������
oggi.

 

������������������ �ǯ��������������������� ������ ����������� ���
�������������������������������������Ǥ�
����������ǡ���ϐ��������ǡ������ǡ������������������ǡ������������ǡ����Ǧ
�����ǥ� ������ ��Ö� ������������������ ������ ��������������� ������������
�������������������ϐ��������������������������Ǥ



ʹ͸

����������ǡ�����������������������������������������������ǡ��������
��� �� ������� ������� ���� ������ ���� ������ǡ� ��� �������� �������� ���
ϐ��������������ϐ��������ǡ������������������������������ǡ�������������
������ϐ������°������������������������°�����������������	������������
���� ������� �������� ���� �������Ǥ� �� ������ǣ� ����� �������������
��������ǡ� ������������ ��� �������� ��� �������� �������� �� ��� ��������
���������ǡ������������������������������������Ǥ

ʹǤʹǤ�������������

��� �� ������� �������� ������ �� ������� ��� ����� ������ �������� ������
��������������������������������ǡ���������������������������������Ǧ
�����������������������������������������������������Ǥ
��� ���������� ������������ ������ ������� ��� ���� ����� ������ǡ� ���
potremmo chiamare serenamente cazzeggio. 
������������������������������������������������������������������
���������ǣ����������������������°����������������������������°��������
����������������������Ȁ������Ȁϐ�����Ȁ�����Ȁ�������Ǥ
������ ������ �������� �� ������ �������� ��� ����� �������� ������ ������
������� ���� ����������������� �������� �� ���ǡ���� ��� ������ �������
��������� ���������ǡ� ��� �����ǡ� �������������� ��î� ��������ǡ�������
��������ǣ�

NESSUNO APRE FACEBOOK ALLA MATTINA  
PER TROVARE OFFERTE COMMERCIALI.

�������¿����������������ǡ������������������������ǡ������������
�������������������������������������Ǥ
����������������������������������ǡ������������������������������
������������������������������������������������������������������
���������������������������������������������������ǣ�ǲ����������
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�ǯ�����������������������������������������ǡ����������������������
���������������������������������ǡ�����������������������ǫǳ
���������������������°����������������������������°����luogo di 
relazione� ���� ���ǡ� ��� ������ ��� ����� ��������ǡ� ������ ������ �����
�������ǣ�������������������������������������������������ǡ�����������
������������������������������������Ǥ
����������������������������������������������������������������
��������������������������������������±�����°����¿�������������Ǥ�
����������������davvero���������°�������������������Ǥ�������������
ϐ������ǡ��������°��ǯ������������Ǥ
����������°�������������������ǣ�ǲ������������ϐ���������������������
��������������������������������������������������ǳǤ
��������°������������ǡ���������������������������ϐ�������������������Ǧ
ϐ����������Ǥ� �������ǡ� ����� ������� ��� ������������ ǲ������� ��������
������ǳ�����������������ǡ������������������������ǡ�

LA COSA PIÙ EFFICACE DA FARE  
PER RAGGIUNGERE UN OBIETTIVO  

È SEMPRE QUELLA CHE RISULTA PIÙ DIFFICILE.
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